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AZIENDA SPECIALE
Camera di Commercio di Arezzo



SCHEDA DI ADESIONE
da restituire personalmente o al numero di fax 0575.300.953 
Cognome e nome del partecipante/i ________________________________________________________________________

denominazione Azienda e sua ragione sociale  _________________________________________________________________

Indirizzo_________________________________________ Località_______________________________________________

Prov.:___________  CAP:__________________ PARTITA .IVA/ CODICE FISCALE______________________________________
 Telefono:____________________________ Fax: ______________________ e-mail: __________________________________
Firma______________________________________

	
	CORSO 
“INCREMENTARE IL FATTURATO CON IL PROSPECTING””
8 ore di formazione
Mercoledì  5  aprile 2017     orario 9,00/13,00 - 14,00/18,00
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Camera di Commercio – Via Spallanzani, 25 – Arezzo
La competitività dei mercati chiede alle imprese di difendere ed implementare la propria quota di mercato attraverso azioni di sviluppo del proprio parco clienti, anche potenziale (PROSPECT).
A chi è rivolto
Imprenditori, Direttori Commerciali e di Vendita, Capi Area e Venditori Senior, Responsabili Area Sviluppo delle Associazioni di Categoria e Liberi Professionisti. 
Programma
- Individuare, organizzare e implementare il database prospect: definire target di riferimento (mercato e/o segmento) e obiettivi, fonti di acquisizione delle anagrafiche, organizzazione e caratteristiche tecniche del database, segmentazione dei prospect per cluster di valore (potenzialità), comportamenti e accessibilità.

- Definire, pianificare e avviare le azioni commerciali più efficaci per ogni cluster identificato: azioni dirette (visita dei venditori, telemarketing / teleselling, e-mailing …), azioni indirette (event marketing, campagne di prova a condizioni di prezzo straordinarie  …), utilizzo dei social network.

- Valutare il rapporto costi / potenziali risultati delle azioni commerciali individuate: azioni dirette, indirette e dei social network.

- Individuare gli asset da comunicare nello svolgimento delle azioni: aspetti qualificanti da far percepire, confronto vincente con l’attuale status del prospect, gestione della trattativa.

- Svolgere operativamente e aggiornare il piano di prospecting:  assegnazione ai canali e alle unità di vendita, definizione degli obiettivi per canali e unità, predisposizione del sistema di controllo dei risultati, aggiornamento del database prospect e dei cluster.
Follow up gratuito telefonico ai partecipanti, su  specifica richiesta 

Docente Dott. Silvano Magnabosco
Dopo la laurea in storia dell’impresa, e una lunga esperienza nella formazione, con la conduzione di progetti altamente innovativi, ha operato in Bagaglino Spa , Ipsoa Spa e Wolters Kluwer, dove ha guidato numerosi progetti di sviluppo organizzativo, con un focus sulla riorganizzazione dei sistemi distributivi e i canali di vendita. La sua attività di consulente, per tredici anni parallela all’esperienza imprenditoriale nel settore della professional information systems, è rivolta soprattutto alle piccole e medie imprese: business plan e start up d’impresa, razionalizzazione dei processi commerciali e potenziamento della competitività.
Quota di partecipazione: Euro 150,00 a partecipante
Il corso verrà attivato al raggiungimento di un numero minimo di partecipanti
	


Per poter partecipare ai corsi occorre versare la quota di iscrizione entro martedì 28 marzo p.v.   sul c/c avente come IBAN IT79 N084 8914 1010 0000 0372 698, intestato ad Arezzo Sviluppo, ed inviare la ricevuta al numero di fax 0575300953, unitamente alla presente scheda di adesione. 
Segreteria Organizzativa:

arezzo sviluppo

Tel.:0575/303849-39-44-53  - fax: 0575/300953
fo.ar@ar.camcom.it  www.arezzosviluppo.it
· Sede di svolgimento:
Aule formazione di Arezzo Sviluppo - Azienda Speciale della Camera di Commercio di Arezzo - via Spallanzani, 25 - Arezzo

· Modalità di pagamento:
Il versamento della quota di partecipazione deve essere effettuato tramite bonifico bancario Intestato a "Arezzo Sviluppo" attivo presso Banca Valdichiana (Arezzo centro) almeno 7 giorni prima dell'inizio del corso.

IBAN IT79 N084 8914 1010 0000 0372 698. 

· Modalità di recesso:
La rinuncia di partecipazione al corso dovrà essere comunicata all'Ufficio Arezzo sviluppo entro 5 giorni dall'inizio dell'attività formativa (in tal caso la quota verrà rimborsata per intero); in caso contrario la quota non verrà rimborsata.

Informativa ai sensi dell’Art. 13 Decreto Legislativo 196/2003 

sulla tutela dei dati personali
Desideriamo informarla che, ai sensi del D. Lgs. N. 196/2003,i dati personali da lei forniti, saranno trattati dall’Azienda Speciale  Arezzo Sviluppo per gli adempimenti connessi alla gestione dell’attività di formazione richiesta e per indagini di mercato sulla tipologia di utenze dei suoi servizi.

I dati personali potranno essere comunicati a terzi, ove previsto dal progetto (per esempio ad aziende disponibili ad ospitare gli allievi in stage, alle aziende ed enti alla ricerca di personale, agli enti finanziatori dei progetti o titolari di progetti finanziati di cui Arezzo Sviluppo è partner).

I dati potranno essere utilizzati per l’invio di materiale informativo relativo ad iniziative di formazione.

Il conferimento dei dati è facoltativo. Il mancato conferimento degli stessi potrà pregiudicare la partecipazione alle suddette iniziative di formazione.

I dati personali da Voi forniti saranno registrati e conservati in una banca dati e saranno custoditi e trattati con criteri e sistemi atti a garantire la loro riservatezza e la loro sicurezza.

Si rammenta che ai sensi dell’art. 7 del T.U. 196/03, l’interessato ha diritto ad avere conferma dell’esistenza di dati che lo riguardano, di rettificarli o aggiornarli, di cancellarli o di opporsi al loro trattamento.

Titolare dei dati personali è l’Azienda Speciale “Arezzo Sviluppo” con sede in Via Spallanzani, 25 – 52100 Arezzo – Tel. 0575/3030 - e.mail: fo.ar@ar.camcom.it  e responsabile del procedimento  è il coordinatore del corso.

Con l’apposizione della firma nello spazio sottostante, si esprime il proprio consenso a quanto sopra.
l’espressione del proprio consenso e' altresì estesa ad eventuali immagini o riprese fotografiche che potranno essere utilizzate esclusivamente da “arezzo sviluppo” per conservarle nei propri archivi o per diffonderle sui social media ai soli fini istituzionali connessi alla gestione delle attività di formazione.

Data_______________  



Firma ____________________________
